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Podékovani

Dékuju vSem se kterymi jsem na své cesté MLM potkal, dékuju svym ex i
souc¢asnym apliniim, downlinm i crosslinilm, od kterych jsem se hodné naucil.
Dékuju své ex manzelce Marcele, Ze to se mnou pretrpéla a i kdyz ji to bylo
proti mysli, presto mé podporovala. Dékuji i mé soucasné partnerce Alex, kterd
me je recenzentkou a nednavnou povzbuzovatelkou.

Prohlaseni

Tento materidl slouzi pouze pro informacni ucely. Je to soubor osobnich
zkuSenosti, myslenek a nazor(l. Stazenim tohoto eBooku souhlasite, Ze
jakakoliv aplikace informaci zde popsanych je ve vasich rukach a autor

nenese zadnou odpovédnost za vase nelspéchy.

Varovani pro pocitacové lumpiky

Tento eBook podléhd autorskym prdvim. Jakékoliv Sifeni nebo
poskytovani tfetim osobam bez souhlasu autora je soudné napadnutelné.

Nesdilejte tento materidl na Internetu. Velky Bratr Vas vidi. :0)
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uvod

Pro¢ tuto knizku vlastné piSu? Pisu ji proto, Ze se stale nemohu smifit
stim, jaké jsou stimto pojmem - MLM spojené zbytecné predsudky.
Opravdu mé tento obchod zasahl, miluju ho a délam ho dodnes. Pfinesl
mé mnoho dobrého. Nevydélal jsem v ném sice moc, ale tim jak jsem
zménil své mysleni jsem usetfil miliony.

V posledni dobé se odpor vic¢i tomto zplsobu podnikdni za¢ina pomalu
vytracet. Je to asi tim, Ze na spoustu lidi zacina opravdu doléhat starost o
zabezpeceni ve stafi. Zacind se o tom totiz uZ zcela oteviené mluvit.
Mluvi se o tom, a dokonce i v televizi, Ze se viibec nevi jaky a zda vibec
néjaky budou mit dnesni mladi dichod.

Druhym fenoménem je nakupovani po internetu. Tento zpisob obchodu
je uz zcela béiny a uz se o ném dokonce objevuje i oteviena Skolici
reklama v radiu a v televizi. Je to po téch letech temna velmi nadéjné a
proto i ja chci timto pfispét svou ,troSkou do mlyna“.

Jména firem a osob uvadim jen zkratkami, protoze nechci nikoho
propagovat v pozitivnim ani v negativnim smyslu. Jde mé o myslenky,
trendy a fakta.
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jak taky nékdy vznika byznys

S fenoménem MLM jsem se poprvé setkal nékdy v roce 1998. V té dobé
jsem podnikal vzemédélstvi a mél tolik dluh(, Ze jsem se divil, Ze vibec
mohu spat.

Jednoho Unorového odpoledne pfrijelo k mé farmé, po predchozim
telefonickém kontaktu, auto. Doporuceni na mé dala moje sestrenka
kterd védéla v jakym jsem prdasvihu. Auto zatroubilo a z ného vystoupil
pan v obleku, v kravaté a v nalesténych ¢ernych polobotkach.

Ten rok bylo blativé predjari a jak to vypada kolem takové farmy si urcité
umite predstavit. Tak ten pan jak vystoupil ze svého auta pékné
¢vachtnul do toho bahna. Nedal na sobé ale nic znat a zachoval
profesionalni usmév. Zaved| jsem ho do velké svétnice, kde se na farmé
odehravalo vse. Spalo se tam, vafilo, odpocivalo ale i uradovalo. Posadili
jsme k velkému stolu. Topilo se v kamnech a tak si dovedete predstavit
jak asi vypadal strop a stény. Vypadalo to tam jako v pekle. Pak po letech
jsme si s mym sponzorem vypravéli, jak jsme v ten den uvazovali. Ja si
fikal, néjakej panak, vobleku a v kravaté mé chce vysvétlovat, jak se
vydélavaj penize. V Zivoté na lopatu a vidle ani nesahl. JeSté navic jsem o
ném védél, Ze je byvaly vojak z povolani.

A on si zase fikal, kdyzZ se tak rozhlizel po tom mym zacouzenym vigvamu.

Ill

,Tady teda bude byznys!“ Absolutni oboustranna ned(véra! No nic.
Posadil se vytahl papiry a zacal se vyptavat. Co jako, Ze jsou moje sny, a o
néjakych autech a o nadhernych dovolenych a o krasnych domech. A j3
mél ve vykrmu 150 prasat, v porodné 25 prasnic, jednoho kance a
nemohl jsem se od nich hnout ani na krok. KdyZ prestal stéma, podle
mé, Zvastama tak si prisunul papiry a zacal malovat kolecka. Mé porad
v hlaveé strasily ty dluhy a jak to splatim a kdyz mu tam pak po roce zaclo
vychazet mésicné 100.000,- kacek, tak jsem zpozornél. Pak mé zacalo
zajimat jaké je tam zbozi a zda je kvalitni, abych své zndmé a kamarady
nenutil prodavat néjaké Sunt.

Ptal jsem se i na cenik, ale ten mé nechtél, ukazat. Dobre, domluvil a ja
jsem mu rekl, Ze se rozmyslim, vyfasoval jsem néjakou kazetu a néjaké
pisemnosti. Rekl mé&, Ze se sejdeme za dva dny v sobotu. V patek telefon.

Ing. Jaroslav Martinek — MARSPOM www.marsmart.cz Budujte svou sit chytre! 5



Jaroslav Martinek - PROC STRACH Z MLM? 3.brezna 2013

A Ze pry v sobotu prijede Spickovej leader az odnékud z Ostravy a Ze se
sejdeme v byté dalsiho ve sponzorské linii. A at urcité vezmu sebou
manzelku.

To se mé po chvilce premlouvani podafilo zaridit a v sobotu navecer jsme
zaklepali u dvefi bytu lidi, které jsme vibec neznali. Oteviela ndm
usmévava pani domu a pozvala nas do obyvaku, ktery byl plny lidi. Az
pozdéji jsem se dozvédél, Zze novi jsme tam byli jenom my dva. Pan
domu, sponzor mého skoro sponzora ndas uvital a vyzval abychom se
posadili. Pak predstavil speakera z daleké Ostravy. Vypadal opravdu
impozantné. Vysoky muz, peclivé oble¢eny a upraveny, s ponékud
pfisnym vyrazem ve tvari. V pokoji byla bild tabule na stojanu a na ni
speaker zprezentoval s mirnymi obménami, to co jsem uz slySel na
farmé. Kdyz v prezentaci dospél k vyrobklim, tak se obratil na mou pani,
aby mu rekla v¢éem pere a kolik tam toho dava a jestli vi kolik ji to
mésic¢né stoji. To bylo néco na ni. UZ tak se tam citila nepohodInég, tim
povySenym ténem prednasejiciho a ted ji néjakej nafinténej chlap bude
ucit jak se pere? Bez obalu a od plic se proti tomu ohradila a fekla mu, ze
takhle ji jesté nikdo neurazil. Pfendsejici se zle podival, hluéné sklapnul
desky a odeSel z mistnosti. Presentace skoncila. Pak prisel jeSté domaci
jako, Ze se omlouva a vrazil mé néjaké dalsi materidly, nicméné my jsme
uz byli na odchodu.

V auté a doma jsem si vyslechl jesté notnou davku nadace, kam Ze jsem ji
to vytahl a Ze toho chlapa uz nechce v zZivoté vidét.

Byli jsme pro byznys ztraceni. Ja vSak mél porad za krkem ty dluhy. A tak
druhy den rano, kdyz mé volal sponzor, Ze leader odjizdi, a Ze jesté
odpoledne bude druhé setkani, tak jsem tam jel sam, sice rozhodnut zZe
vratim vSechny materialy a ukoncim to, ale Cervi¢ek hlodal. Leader stal
venku u svého Mondea a bavil se s domacim. Kdyz jsem mu sdélil, Zze to
asi pro nas neni, a Zze odpoledne nepfijedem, tak mé jen suse sdélil, ze
takto se nechova podnikatel profesional a otoCil se ke mné zady. A uz
jsem byl v byznysu! Dotkl se mého ega podnikatele.

Zacalo to ve mné hrat a kdyz mé pak sponzor znova, po tydnu zavolal,
jestli si o tom s nim jesté nechci promluvit, tak jsem si fekl ,Ja ti ukazu!”
a podepsal jsem prihlasku. Tak taky nékdy vznika byznys!
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trocha historie

Za dob obc&anské valky vCiné se v&inskych horach potuloval jeden
svétové zndmy americky dietolog, némeckého plvodu, se svymi kolegy.
Budeme mu fikat Doktor K.R. Zkoumal tam dlouhovékost mistnich
obyvatel. Co jedi, pijou a jaky je celkové jejich Zivotni styl. Na této misi
vsak byli zajati ¢inskymi vojdky a dostali se jako americti nepratelé do
internacniho tdbora. Podminky tam byly velmi kruté a strava mizivd a
nicemna. Doktor K.R védél co télo nutné k preziti potrebuje a tak zacal
varit pro sebe a pro své kamarady prapodivné polivky z toho, co v tabore
nalezl. Daval do nich rGzné byliny, trdvy, kiru a hmyz, ale i rezaté
hiebiky. Mnozi tam zemfreli, ale ti co jedli tyto polivky byli sice zeslabli,
ale tdbor prezili a vratili se domu.

Po ndvratu do USA Doktor K.R zaloZil vroce 1939 firmu na vyrobu
vitaminovych a mineralnich doplikd stravy. A zacal zboZi distribuovat
tehdy novym zplUsobem  pfimého prodeje  prostiednictvim
spolupracujicich distributord. Prostfednictvim sitového marketingu.
Tento zpuUsob distribuce byl plivodné vyrobci, ktefi hledali vSechny cesty
jak dostat své vyrobky k zakaznikovi, okoukan od Mafie za americké
prohibice. Takto se nelegalné distribuoval alkohol. Jak vidét, tak i zloCinci
obcas vymysli néco dobrého.

Firma N, tak ji budeme fikat, prosperovala a rozvijela se zhruba az do
konce 2. Svétové valky. Doktor K.R. dbal na to, aby se pfi péstovani a
zpracovani vstupnich surovin pouzZivaly ty nejSetrnéjsi technologie a
postupy, aby ve vyslednych produktech zachovalo co nejvice cennych
vitamin( a Zivin.

V té dobé se u této firmy stali distributory dva kamaradi holandského
pavodu R.D.V a J.V.A,, ktefise pravé vratili z valky. Hledali néjakou obzZivu
a nejlépe podnikani. A tato firma jim svym marketingovym planem a
systémem odménovani zcela vyhovovala. Vybudovali celkem slusnou
skupinu a byznysem se docela dobfe Zivili a pfinesli i novou Sanci svym
distributordm ve skupiné.
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Ani svétovy dietolog nemuze Zit vécné. Doktor K.R. zemriel a jeho
dédicm spadla do klina krasné prosperujici firma. A hned zacali
spekulovat, jak by svoje zisky jesté zvysili. A prvni na fadé byli
distributofi. TakZe jim sniZili provize a zvedli ceny vyrobkd. V takovych
podminkach se ale neda podnikat! R.D.V. a J.V.A. u této firmy skoncili.
Citili vSak zdvazek ke svym distributorim ve skupiné. ProtoZe jim néco
slibili a nemohli to splnit, aniz by to sami zavinili. ZaloZili proto svou
novou firmu. Budeme ji fikat Firma A. Vymysleli novy produkt a zacali ho
se svou skupinou distributor proddvat. Provedli ale jedno dUlezité
opatreni. Zalozili Radu distributord, a dali ji pravo spolurozhodovat o
vsech dllezitych zaleZitostech firmy, aby se nemohlo stat to, co se stalo
jim u fy. N. Toto privilegium pro distributory plati dodnes a bude platit
vidy a je dllezitym faktorem, ktery odlisuje, tuto firmu od vsech
ostatnich. Firma A rostla a rozvijela se. Velkym zadostiucinénim bylo,
kdyZ po néjaké dobé fa. A koupila firmu N a veSkera pravidla v ni uvedla
do souladu s ,Eticky kodexem” materské firmy. Dnes pUsobi fa. A v57.
zemich svéta a jeji obrat v roce 2011 byl 10,2 mid. USD.

Z MLM firmy A se stal neprekonatelny vzor a standard, ktery spousta
ostatnich firem kompletné zkopirovala, véetné marketingového planu a
odménovaci tabulky. Je zajimavé, Ze toto privilegium distributord, pro
jistotu, nezkopirovala zadna.

Dnes je u nas nékolik spolecnosti, které cti zakladni principy a urcity
eticky kodex. V Cechach je jistota jak najit poctivy multilevel, podivat se
na stranky Asociace osobniho prodeje http://www.osobniprodej.cz/.

Nevylu€uju, Ze je nékolik poctivych multilevell i mimo tuto asociaci, ale
je jich po hfichu poskrovnu.
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prvni falsifikatori

Po revoluci, kde témér vsSichni zvonili klicema a mnozi si mysleli, Ze jim
zacnou , padat peceni holuby primo do huby®, Ze za chvili budeme mit
platy jako na zapadé a budeme jezdit vtéch naleSténych bourakach,
bydlet v krasnych bardkach a cestovat po svété, se naslo hned plno Sibra,
ktefi zavétfrili, Ze by se dalo toho nadSeni a nevédomosti vyuZzit. Koncept
MLM byl k zneuziti nejjednodusdi. Rekli si, kdyZ z toho vyjmeme produkt,
protoze vyrabét nic neumime a ani nechceme a kazdy novy na zacatku
vlozi néjakou nemalou ¢astku a sezene dalsSiho, tak se na tom da zalozit
docela slusnej stroj na penize. A rozbéhli se s kfidama po kolarnach a
kocarkarnach ceskych sidlist a zasli malovat na zed presné ta kolecka,
ktera byla vymyslena v USA v roce 1959, kdy byla zaloZzena firma A.

A slibovali hory doly. A lidi pod vidinou rychlého zbohatnuti vstupovali, a
lakali do toho dalsi své zndmé, kamarady a pribuzné. Samoziejmé, Ze
pokud se penize negeneruji z obratu za konkrétni prodané zbozi, ktery se
kazdy mésic opakuje, musi se zdroj penéz vznikly pouze prerozdélovanim
vstupnich vkladd zakonité vycerpat. TakZe kdyZz penize prestaly
dostate¢né plynout nahoru faradén na vrcholu pyramidy, nebo pilot
letadla projekt ukoncil, pobral s nejvyssimi spolupracovniky velké penize
a po anglicku zmizel. A dole se délo peklo. Spousta lidi pfisSlo o spoustu
penéz o pratele, o pribuzné a o iluze o tom co je MLM. Protoze tak to
samoziejmé ti nahofe nazyvali. KdyZz to nabralo neldnosnych rozmérd
prisel zakon. Ale nedokonaly, jak uz to vté hektické dobé bylo. Zakon
fikal, Ze sitovy marketing, ktery neni zaloZen na prodeji konkrétniho
produktu je financni pyramidova hra a ta je nezakonna.

Jenze fantazie podvodnikl nezna mezi a nechtéli se takové ,husy co snasi
zlata vejce” jen tak lehce vzdat.
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letadla pyramidy a financni hry

A tak vymysleli dal. Jak tam dostaneme ten produkt? Zacali kopirovat
z poctivych MLM jejich vzdélavaci systém, ale jen povrchné, zacali
organizovat velké seminare, jejichz rezii okoukaly taky od velkych MLM.
A fikali my jsme stejni jako A, jenom modernéjsi, rychlejsi a lepsi a jste
uplné na zacatku a tak mate moznost jesté vydélat. A lidi jediny, co si
ztoho pamatovali, kdyz ztoho spochroumanym sebevédomim a
penézenkou vypadli, ,je to stejny jako A“! Pfi vstupu na takovyto
»seminar” musel ucastnik podepisovat prohlaseni o miéenlivosti, pod
tucnou financni sankci, v prfipadé poruseni. Produkt, ktery vyzadoval
zakon, nahradili tlustym manudlem manazera, ktery stal 70.000,- K¢s. To
byl jen zamaskovany vstupni vklad. Jini jako produkt prodavali zlaté
mince, jini drahé kameny, vétsinou velmi pochybné opravdové hodnoty.
Dale jim uZ jim zcela nevyhovoval pavodni odménovaci systém, takze si
ho modifikovali. Dély se takova zvérstva, Ze se za nemalé obnosy
prodavali pozice ve schématu, provozovalo se verejné karani na akcich za
neaktivitu, odebiraly se lidem skupiny atd. TakZe pfedsudky vic¢i MLM,
nejen fy. A rostly a rostly.

Zakon do procesu vstoupil znova. Tentokrat uz kvalifikovangji. Rekl ze
legalni network marketing musi prodavat produkt Sirokého sortimentu
na konkrétnich trzich. To uz prostor podvodnik( vice zuzilo, ale ne Uplné.
Zacaly vymyslet kombinované systémy, kde zapojovali z jedné strany
vyrobce, ktefi méli problém s odbytem a na druhé strané zakazniky,
kterym slibovali, jako ¢lenim systému vyznamné slevy. Samoziejmé obé
skupiny museli vlozit nemalé vklady. Tento slevovy obchod byl ale jen
zastérkou, aby se vyhovélo zakonu. Hlavnim zdrojem prijmu vrcholovych
Sibri bylo zase jen prerozdélovani vkladid. Vté dobé uz se tyto
spolec¢nosti zacaly obklopovat pravniky, ktefi celily vypaddm orgdn
statni moci proti jejich legdlnosti a bylo tezké je postihnout.
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Do svych propagacnich kampani zapojovali i verejné zndmé osobnosti,
hlavné ze showbusinessu, aby dodali jménu firmy lesk a zdani legalnosti.
Dnes se formou MLM zacaly prodavat i financni produkty, zejména
zivotni pojistky. Takova pojisténi na delsi dobu generuji nemalé provize.
Pfi pouziti MLM systému na takovyto obchod musi byt zajemce o
podobny byznys velmi obezretny. Je zde plno skrytych klicek, které se
novacek zamérneé, kdyz podepisuje aplikaci, nedozvi. Tyto finty naucené
pravé v dobach finan¢nich her, koncového distributora pojisténi mohou
dost potrapit, presto Ze managerim takovéhoto systému plynou
pohadkové zisky.

spoleCnosti zamérené na prode;j

Jesté pred revoluci do Ceskoslovenska nékteré spole¢nosti dovazely své
zboZi a pomoci mistnich distributord ho prodavaly. Byly to spolecnosti,
které maji dlouholetou tradici a témér vSechny najdeme v Asociaci
osobniho prodeje. http://www.osobniprodej.cz/

Byl to onen klasicky zplsob, nakoupim zboZi za VC u firmy, Sup s nim do
ndse a béZzim prodavat za MC. MarZe jde do mé kapsy a mam i pfijem z
provize za mési¢ni obrat. M{j osobni a celé mé skupiny. Mimo cinnosti
prodejni nabizim tuto prilezitost i dalSim lidem.

Po revoluci vétsina téchto spole¢nosti vstoupila na Ceskoslovensky trh a
zacCala zde oficidlné podnikat. Nasim lidem se otevrela mozZnost zahdjit
podnikani, které pro né uZz bylo kompletné pfipraveno. Firmy jim
dodavaly zbozi, zajistovaly zaruky pro zakazniky, nékdy i velmi
nadstandardni. Napfiklad 90. denni zaruka spokojenosti na veskeré zbozi
u nasi znamé firmy A, znamenala, Ze zakaznik mohl zbozi do tfi mésicu
prostfednictvim svého distributora vratit, proti 100 % vraceni penéz,
presto, Ze produkt uz otevrel a ¢astecné spotieboval.
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Takovou zaruku si mohla dovolit dat jen firma, kterd si byla kvalitou
svého zboZi stoprocentné jista. Na zacatku firmy neméli v nasi zemi jesté
dostatecné logistické zazemi a tak ani sortiment vyrobkl nemohl byt
prilis Siroky. Proto byl maloobchodni prodej hlavnim zdrojem pfijma
téchto novych malopodnikateld. Kdistribuci zboZi pouzivaly tyto
spolecnosti prodejnich skladt v nékolika nejvétsich méstech, kam museli
distributofi kolikrat dost daleko dojizdét. Pomalu prichazely mobilni
telefony a ty nejprogresivnéjsi firmy MLM zacdaly zfizovat systémy
objednavani zbozi po telefonu a od prodejnich sklad(i, které nejvétsi
firmy zacaly rusit, se prechdzelo k zasilkovym sluzbam, které rozvaziely
zbozi az do domu.

To s postupnym rozSifovanim nabizeného sortimentu zacalo pfipravovat
pGdu na to, aby se tento byznys dal budovat, ve vétsi mife na vlastni
spotrebé. Maloobchodni prodej zacal ustupovat do pozadi, i kdyz byl a u
mnoha spolecnosti do dneska je, doporuCovanym zplsobem vydélavani
penéz.

vaSe domacnost je vas zlaty dul!

Kdyz nabizeny sortiment pokryl opakovanou zakladni spotrebu
domacnosti v objemu kolem 5.000,- K¢ mésiéné, bylo mozno zacnout
stavét celou strukturu na vlastni spotfebé a vyhnout se tak
nepopuldrnimu maloobchodnimu prodeji. Tento se pak stal u velkych
MLM spolecnosti pouze dopliikovym a pfilezitostnym zdrojem pfijmu.
Spole¢nosti které nemaji tak Siroky sortiment, nebo jsou specializovany
jen na jeden uzky okruh produktd, vSak musi maloobchodni prodej
provozovat dal. Samospotieba se v progresivhich MLM stala velkym
hitem.
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Dr. Steve W. Price obchodnik s nemovitostmi a znamy autor literatury
osobniho rlstu, ve své knize "Zlaty dil" objasfiuje pojem nucend
spotfeba. Uvédomil si Ze daleko vétsi cenu nez to domy, které prodava
ma obrat, ktery se pod stfechami téchto domU kazidy mésic déla.
DneSni domdcnost si mésicné prinese kolem 40.000,- Cistého. A vétSinou
80% toho se odevzda v maloobchodé. Pocitejte. Kolik to déla za rok?
Kolik to déla za deset let? Kolik to déla tfeba za Ctyricet let ? Desitky
miliond jedna domacnost.

Dr. Price ukazuje na prikladu "Zlaté horecky" v Kalifornii, jak zde na
nucené spotiebé zlatokopl vydélali vice nez samotni zlatokopové,
obchodnici se zasobami, naradim, odévy a vSim, co bylo k hledani zlata
potfeba. Stejné tak jsou "Zlatym dolem" i nase domacnosti, které maji
také nemalou nucenou spotrebu. Je to vSe, co musime kazidy meésic
opakované koupit.

Pro¢ nechdvate dolovat Vas "Zlaty dul" obchodnim fetézcim a v cené
vyrobkU platite veSkerou jejich rezii, dotujete jejich zisky a dokonce
platite i reklamu, ktera Vas kolikrat tak rozciluje? Pro¢ se nepodilite na
ziscich plynoucich z Vasi vlastni nucené spotreby?

Takze cilem dneSniho moderniho MLM neni uz maloobchodni prodej, ale
vybudovani sité inteligentnich samospotrebiteld.
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guru pasivniho prijmu Robert Kiyosaki

Tento podnikatel, investor, multimilionar a mentor moderniho podnikani
se proslavil zejména svou knihou ,Bohaty a chudy tata“. Po tomto
bestseleru napsal ve své vzdélavaci spole¢nosti RichDad.com. jesté
spoustu skvélych knih. Skoda %e se snimi dnes zaklinaji i nékteré
pololegalni multilevely a nahrazuji tim jejich vlastni vzdélavaci systém, ze
sponzorské line, ktery nemaji. Robert Kiyosaki vymezil i spoustu novych

pojm0 a vymyslel Cash Flow kvadrant a myslim Ze stoji za to, se tady
zastavit a o Casti jeho vyuky se zminit.

Cekal na zvyseni platu
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Nevypada moc zdravé, co ? Nebudeme se zde vSak bavit o fyzickém
zdravi, ale o zdravi financnim. A protoze délal na $éfa, tak asi ani financné
zdravy nebyl! Nechceme tim nijak brojit proti zameéstnani. Je dobré mit
stalou a dobre placenou praci, ktera nds bavi. Ale kdo to dnes ma?! A
jaka je jistota, Ze pokud néjakou praci, nejenom tu skvélou, mate, Ze o ni,
z jakéhokoliv dlivodu, nemuzZete pfrijit?

My jen tvrdime, Ze je dobré budovat pasivni pfijem. A jsme u toho!
Nejdfive musime probrat par pojm(, které nas ve Skole neucili, nebo nds
je ucili uplné jinak.

Aktivni prijem
Pasivni prijem
Aktiva
Pasiva
Cash Flow kvadrant

Financni zdravi

Aktivni prijem

Aktivni prijem je pfijem, pro ktery musime pracovat. Je to vlastné
prodavani toho nejcennéjsiho co mame, a to Casu, za penize.

Pasivni prijem

Pasivni pfijem je prijem, pro ktery nemusime aktivné pracovat. Patfi mezi
né napfiklad pfijem z prondjmu nemovitosti, nebo jakychkoliv aktiv,
vynos z investic jakéhokoliv druhu, prijem z vlastnénych, ale ne aktivné
osobné fizenych podnik( atp.
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Aktiva

Aktiva jsou predméty, nebo komodity, v naSem vlastnictvi, které nam
penize do kapsy prinaseji.

Pasiva

Pasiva jsou predmeéty, nebo komodity, v naSsem vlastnictvi, které nam
penize z kapsy vytahuiji.

Zde si mizeme ukdzat novy pohled na nemovitost, ktera podle dosavadni
nauky o Ucetnictvi byla vidy aktivem. Podle Roberta Kiyosakiho, zaleZi na
tom, jak nemovitost uzivame. Pokud v ni jen bydlime, tak musime
vynakladat penize na jeji udrzbu a provoz a je pro nas pasivem. Bankér
nam rika, Zze je aktivem, ale uz Vam nerika koho aktivem. Je fakticky
aktivem banky, protoZe si na ni mlzZete v bance pUjcit. Tim Vam pribyvaji
naklady na uroky a bance to prinasi zisk. Banku viibec nezajimaji Vase
Uspory, protozZe jsou jejim pasivem, nebot Vam musi platit Uroky. Banku
zajimaji hlavné avéry, z nich jim plyne zisk a jsou tedy jejim aktivem.
Vsimnéte si jak se dnes banky pfedhanéji v poskytovani pljcek.

Stejnd nemovitost mliZze byt pro Vas aktivem, presto, Ze jste si ji poridili
na hypotéku. Date do ni najemce, ktery svym najemnym pokryje naklady
na udrzbu a splatky hypotéky i s uroky a Vas pripadny zisk.

Jsou tedy dobré a Spatné dluhy. Pokud se chcete zadluZit, dbejte na to, at
dluh splaci nékdo jiny. Takovychto rentabilnich nemovitosti mliZete mit
tolik, kolik jich zvladnete spravovat, prostrednictvim Vami najatych
schopnych lidi.

Cash Flow kvadrant

Vidite jej na nasledujicim obrdzku. Do kvadrantu mizeme zatadit vSechny
jedince v aktivnim véku. PopiSeme si ted' jednotlivé kvadranty.
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Cash Flow kvadrant Roberta Kiyosakiho

/. A M

S

Vlevo nahore je kvadrant Z - zameéstnanci. Pracuji pro nékoho jiného,
prodavaji svlj ¢as za penize, jejich pfijem je aktivni, musi pro néj aktivné
pracovat a kupuji si za néj vétSinou pasiva. Informace ziskavaji nejvice z
televize, radia a tisku, dale od znamych, ktefi obvykle patfi do stejného
kvadrantu. Maji vétSinou méné penéz a relativné dost volného casu,
pokud jim to vysSe jejich pfijmu dovoli a nemusi mit jeSté druhé, nebo
dokonce i treti zaméstnani.

Vlevo dole je kvadrant S - samostatné vydélecné cinni - Zivnostnici.
Nechtéji pracovat pro nikoho jiného. Pracuji sami na sebe, vétSinou to
jsou odbornici na své femeslo a nevéfi ani svym pripadnym
zaméstnanclm. Vse si radéji udélaji sami. Fakticky také prodavaji svij cas
za penize, ale je ho podstatné vice nez u zaméstnancl. Informace
ziskavaji také vétSinou ze stejnych zdroju, vzdélavaji se jen ve své
odbornosti. Casto pfed 40 rokem Uplné vyhofi a jsou nuceni se vratit do
kvadrantu Z, kolikrat i s dluhy a za podstatné nizsi penize. V aktivnim
obdobi maji vice penéz nezi zameéstnanci, ale podstatné min casu.
Vydélané penize investuji obvykle jenom ve své Zivnosti a do pasiv stejné

jako zaméstnanci.

Obé skupiny, na levé strané Cash Flow kvadrantu, zaméstnanci i
Zivnostnici pracuji pro penize. Kdyz z jakékoliv dlvodli nemohou

pracovat, nemaji ani penize. Mnozi se jako bohati jen tvari, jsou samy
leasing a hypotéka a ve skutecnosti jsou nékolik mésicli od bankrotu, v
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pripadé, Ze skonci jejich aktivni pfijem. Robert Kiyosaki nazval tento
vécny kolobéh z prace do prace "Krysim zavodem"

Vpravo nahore je kvadrant M - Majitelé firem. Tito pracuji se systémy.
Bud' je sami vytvareji, nebo si je kupuji ¢i pronajimaji. V téchto systémech
pak pro né pracuji lidé, ktefi nemaji dost penéz, discipliny a informaci.
Svij prijem investuji do aktiv, které jim pak vytvareji dalsi pasivni ptijmy.
AZ teprve z téch si kupuji sva pasiva. Skute¢ny rozdil mezi bohatymi a
chudymi lidmi je v tom, z jakych penéz si kupuji sva pasiva. Informace
berou od uspésnych lidi a celozivotné se vzdélavaji z knih, kazet a
konzultaci.

Vpravo dole je kvadrant | - Investofi. Pro investory pracuji penize, lépe
nez jejich zameéstnanci. Velmi casto investuji jako kvalifikovani Ci
sofistikovani investofi do investic, ke kterym se bézni investofi viibec
nedostanou. Napfiklad do nové vznikajicich perspektivnich firem, které
dokdZou rozpoznat, protoze se casto rekrutuji z majiteld firem. Ti
dokdZzou zdravy podnik rozpoznat, protoze jich nékolik uz vytvofrili.
Informace berou ze stejnych zdroju jako Majitelé firem.

Obé skupiny vytvareji dostatecné velky pasivni prijem, ktery neustdle
zvétsuji. Strategii kazdého schopného clovéka v kapitalismu by mélo byt
dostat se na pravou stranu kvadrantu.

Robert Kiyosaki ve své knizce ,Byznys pro 21. Stoleti“ doporucuje MLM
jako nejlevnéjsi a nejrychlejsi cestu, jak se dostat na pravou stranu
kvadrantu.

To CHCE
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Financni zdravi

Je to jednoduché. Financ¢né jste zdravi, kdyz suma VaSich mésicnich
pasivnich prijma je vyssi, néZz vase mésicni vydaje. Jste finan¢né zdravi ?

Pripadny aktivni prijem, kdyZz uz teda bez zaméstnani nemlzZete byt,

mate navic, na hrani.

nastup internetového obchodovani

A prisel Internet, na zac¢atku si ho néktefri lidi jesté pletli s Fernetem, ale
do obchodu zacal nezadrzitelné pronikat. Prvni internetové obchodni
domy vznikly samozifejmé v USA.

U nds zacaly vznikat také a fikalo se jim ,Virtudlni obchodni dim®”.
Jednim z prvnich byl SHOP.cz

| WWW., s H P Oirtudalnd Obchodnid
2\ ) o&Z PDitene | ®

Urcité znate jednoho z prvnich poskytovatell e-mailovych sluzeb

nazvaného Hotmail (horka posta) - www.hotmail.com - tato spolecnost
nikdy neinzerovala. Publicity se ji dostavalo ustné - od clovéka ke
Clovéku. Spolecnost se rozrostla na 12 milion0 uZivateld béhem 18.
mésicl. To je obrovské mnozstvi lidi, které ziskala za tak kratkou dobu. Je
to priklad reklamy, kterd se Sitila tzv. virovym zplGsobem. Tak rychle muze
obchod rlst pfi pouziti internetu a tohoto zplsobu reklamy. A to jesté
zhola nic nevédéli o SmartMarketingu. Byl to prosté fenomén doby.
Nejvétsi on-line obchody na zacatku byly Amazon.com, Etoy.com, Net
Grocer a Quixtar.com. Pravé ten posledni je americkym internetovym
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portdlem nasi znamé firmy A se sortimentem zhruba milionu produkt(
,0d Spendliku az po lokomotivu“. Ale dost historie.

Dnes je tady uz davno doba ,nakupovani v trenyrkach”. Sednete si v
trenyrkdch pred pocitaé, oteviete internetovy obchod Vaseho
multilevelu, dnes uz ho maji témér ve stejné dokonalosti vSsechny nejvétsi
MLM u nas, nafrkate zbozi do koSiku, odeslete objednavku, zaplatite ji
také pres internet a druhy den u Vasich dvefi zazvoni kuryr od zasilkové
sluzby. Jdete vtrenyrkach otevfit a on Vam objednané zboZi preda. O
nakupy lidi ve Vasi skupiné se starat nemusite, ty si také objednavaji on-
line sami a dokonce i Vasi zakaznici, kdyZ néjaké mate, si mohou otevrit
Vasi prodejni sekci obchodu a nakoupit si u Vas, aniz by jste o tom védéli.
Samoziejmé mUlzZete vSe ve své virtudlni kancelati kontrolovat a sledovat
jak rostou obraty ve vasem obchodé.

budovani teamu pomoci socialnich siti

vvvvvv

kontrolovali, jak jejich distributofi svlij byznys prezentuji na webu. Kazda
webova stranka se musela pred uverejnénim nejdrive poslat na firmu ke
schvaleni. Ta doba uz nastésti pominula, protoze firmy pochopily, ze tim
brzdi byznys svych distributorl. Kazdy prece ve svém vlastnim zajmu
chce mit svlj web co nejpfitazlivéjsi pro nové prospekty a zakazniky.
TakZze v soucasné dobé uz samy MLM spolecnosti doporucuji zfizovat
webové stranky pro propagaci byznysu distributord a dokonce
doporucuji vyuzivat i socidlni sité jako Facebook nebo Twitter k budovani
teamu a k jeho udrZovani. Pomoci téchto siti se dd jednoduse svoldvat na
spolecné akce, daji se do teamu rychle rozSifovat, plosné i cilené
informace, propagovat Skolici materialy a udrzovat i na dalku mezi ¢leny
skupiny pocit pospolitosti.
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nové kontaktovani a prospektovani

//////

v nich vyrostly, kdyz prosli tim, nebo kolem toho, co jsem tady popsal.
Zacind se vzdy timto. Napis si seznam 100 lidi s telefonnimi Cisly. To dnes
neni problém. Dnes staci obratit naruby vSechny svy mobily a mame
dvésté kontaktl, jak kdyz to vysije. Ale pak prijde ta traga! Sednout si a
postupné tém vSem lidem zavolat. Za prvé hned je nenastvat, pak
vzbudit zvédavost, ale nic neprozradit, dat jim na jevo, Ze se musi
kvalifikovat a pozvat je na schlizku. Tento zpUsob je sice obtizny, hlavné
proto, Ze uslySite spoustu, ¢asto i velmi nepfijemnych odmitnuti. Ale to
k nasi praci patfi. Aplini mé vzdy rikali ,Stan se sbératelem NE“ ono to
ANO pfijde.

Dnes vsak internet pfinasi i v této oblasti prevratné moznosti.

Ta Bomba dopadla do Eeské kotliny v roce 2010. P¥inesli to do Cech
hlavné dva prlikopnici o nichz se doctete, kdyZz se mé pfihldsite na moje
stranky www.marsmart.cz. VynaloZili na toto Know How nemalé usili a

prostifedky a s obrovskym nadsenim tuto myslenku Sifi. Tento novy trend
se nazyva SmartMarketing. Spociva vtom, Ze se naucite, jak vybudovat
svoje tzv. ,Zachytové stranky”, na kterych nadsené a struc¢né vysvétlite
co nabizite. Pfipojite , odpovédni formular” do kterého Vam ti, které
zaujmete, napiSou svou e-mailovou adresu, jméno a popf. i telefon.
Z odpovédniho formuldre se Vam kontakt automaticky prepise do
databdaze kontakt( a vy s nimi pak uz mlzZete pracovat, nejlépe pomoci
autorespondéru, ktery jim automaticky posila e-mailové kampané, co si
pfedem pripravite. U kazdého e-mailu, ktery systém odesle, je tladitko na
odhlaseni respondenta ze zasilani, kdyz ho to uz prestane bavit, nebo ho
nécim nastvete. Toto jeho odhlaseni se opét automaticky promitne do
databdze VasSich kontaktl. TakZe v databazi Vam zUstavaji jen kontakty
které to zajima. Tuto svou zachytovou stranku musite na vSech frontach
propagovat a i investovat do jeji reklamy. Samozfejmé Ze tomuto
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automatickému e-mailingu svéfite i vSechny své dosavadni kontakty,
které za dlouhych noci do databdze naladujete.

Musim tady ale fict jednu véc. Tento systém neni samospasitelny.
Zakladnim zakonem MLM je duplikace. Tento systém je vyborny na
hledani zkusenych networkerd, ktefi tfeba z néjakého dlivodu neuspéli a
navic pocitacové zdatnych. Tedy budoucich leaderd. Coz je samoziejmé
pro Vas byznys velmi prinosné. Jenom z nich ale organizaci nevybudujete,
proto bude stale aktualni nase klasicka prace v poli. Protoze ta je
stoprocentné duplikovatelna. Nové lidi, ktefi nejsou tak zdatni, pak
musime trpélivé tomuto novému systému naucit a v mnohém jim
pomoct.

Na str. 21 jsem mél skoncit, protoze to je moje oblibené Cislo, ale jesté
Vam prece musim namalovat kolecka, aby jste vidéli, Zze se opravdu
nemusite MLM bat.

za dva roky do duchodu

Takze kolecka Vam mohu namalovat jedny, protoZe je stejné vSechny
firmy MLM okopirovaly od fy. A. A je to dobfe, protoze dobra véc, ktera
muze lidem pomoct, se musi Sifit jako Evangelium.
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Co na zavér? Vse co jsem Vam chtél sdélit, jsem Vam napsal. Snad jen to,
e ¢as je ta nejvzacnéjsi hodnota kterou mate. Zadnou vtefinu Vaseho
Zivota Vam nikdo nevrati zpatky! Casto se mé mi kolegové divi, Ze nechci
utracet sv(j ¢as a penize za blbosti. Zejména by se nemély za nesmysly
utracet ty penize, které v potu tvare vydélate, jako aktivni pfijem. Ty by se
meély aspon z ¢asti investovat do budovani pasivniho pfijmu. To samé je

s Casem.

A az budeme mit ten skvély pasivni prijem, tak budeme sviij ¢as a penize

utracet na plny pecky!
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